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Beskrivning av uppdragshandel

BUSi”es&

Bakgrund

Tanken med Ovningsféretaget ar ju att det ska efterlikna verkligheten s& mycket som
mojligt och att det skall drivas pa ett affarsmassigt satt. En annan viktig aspekt ar att
alla Ovningsforetag skall bedriva aktiv handel med andra Ovningsforetag, bade i
Sverige och utomlands. Problemet ar att det inte finns ett tillrackligt behov av
varandras produkter pa marknaden, s& normalt skulle handeln bli ganska begransad
om man enbart kopte in de produkter man sjalv behévde.

Vi har darfor skapat ett satt som gor att Ovningsféretagen kan kopa in alla méjliga
varor av varandra, trots att de sjélva inte har behov av dem, vilket i sin tur genererar
en stor mangd affarshandelser. Vi kallar denna metod for "uppdragshandel”.

Uppdragshandel

Beroende pa hur affarsmassigt man vill driva uppdragshandeln, kan man vélja mellan
tva olika alternativ. Vi rekommenderar alternativ 1 som ar det mest affarsmassiga.

Alternativ 1

Nagon organisation — t ex Overskottsbolaget, kommun, katastrofhjalp, u-landsbistand
eller liknande organisation (i handledarens skepnad), ger Ovningsforetaget uppdrag
att for sin rakning képa vissa varor. Ovningsforetaget képer in dessa varor fran nagot
annat Ovningsforetag, antingen i Sverige eller utomlands. For att undvika att post
kommer pa villovagar ar det mycket viktigt att man bestaller varorna i sitt eget namn
och anger sin egen adress som bade leverans- och faktureringsadress och inte
anvander uppdragsgivarens namn och adress.

Nar man har fatt varorna fran leverantoren, skickar man vidare dem (foljesedeln) till
uppdragsgivaren. Eftersom uppdragsgivaren ar fiktiv, sa kan man gora upp pa
Ovningsforetaget att foljesedeln laggs in en sarskild brevkorg eller liknande, som sen
handledaren tar hand om.

For detta uppdrag tar Ovningsforetaget en provision som bor vara satt sa lagt att det
ar lonsamt att utfora uppdraget, men att det inte ar darigenom som de stora vinsterna
genereras i foretaget. Nivan kan lampligtvis vara runt 2-3 %. En klausul om att
framforhandlade rabatter delas lika mellan Ovningsforetaget och uppdragsgivaren
gor att inkdpsavdelningen stimuleras till férhandlingar.

Uppdraget kan lampligtvis vara maximerat till ett visst totalbelopp per vecka
(motsvarande er forsaljningsbudget). Den enskilda orderns storlek behover ocksa
maximeras sa att man inte lagger alla &gg i en korg och vi far upp antalet
affarshandelser i Ovningsféretagsvarlden.
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Alternativ 2

Man anvander inte nagon fiktiv uppdragsgivare, utan koper in varor av andra
Ovningsforetag p& samma satt som i alternativ 1. Darefter lagger man pa 2-3 %
provision och fakturerar Lans Factoring direkt, som sedan betalar fakturan. Detta
alternativ ar inte lika affarsmassigt som det forsta alternativet.

BUSi”es&

Konkurrens mellan Ovningsforetagen

Eftersom det finns f& Ovningsforetag i samma bransch kan man endast i
undantagsfall skapa en verklig konkurrenssituation. Genom ett system med
uppdragshandel dar varje Ovningsforetag har ett visst belopp, motsvarande sin
forsaljningsbudget att handla for, skapas varje vecka en totalmarknad som uppgar till
x antal miljoner. Vi far da ett nollsummespel dar alla maste slass for sin del av denna
totalkaka och dar den som ar bast pa att marknadsfora sina varor far sélja medan det
passiva foretaget blir utan order.

Inkops-/forsaljningsavtal mellan Ovningsféretagen

For att nu inte nagon skall frestas att gora det latt for sig bor eventuella leveransavtal
mellan Ovningsforetagen inte ange nagon viss minimihandel per vecka utan
prestation och motprestation far formuleras pa annat satt.

Helst ska man inte ha inkdpsavtal med samma féretag som man har leveransavtal
med. Det blir da lite for latt att sdga "vi koper av er om ni kdper av oss”. Det ar ju
dessutom mycket sallan forekommande att tva foretag ar dmsesidiga leverantorer
och kunder. Om man har inkdpsavtal med hélften av Ovningsféretagen sa blir den
andra halften sddana som man séljer till enligt prislista eller gor tillfalliga
specialuppgorelser med. Detta &r naturligtvis beroende pa hur manga foretag det
finns att valj pa, pa marknaden.

Det ar likasa viktigt att trana pa anbudsforfarande. Ovningsforetagen bor med tata
mellanrum lagga ut forfragningar pa storre leveranser an normalt, vilka aven bor
omfatta produkter som inte finns i leverantérens normalsortiment, for att uppmuntra
till komplettering av en offert med produkter fran andra tillverkare.

Hur administrerar vi detta?

Varje Ovningsforetag far sjalvt, baserat pa sin forsaljningsbudget, faststalla hur stor
uppdragsvolym man vill ha. Kommissionen sétts enligt ovan sa lag att
uppdragsverksamheten inte blir den huvudsakliga inkomstkallan i stallet for den egna
forsaljningen. Avtal skrivs mellan vald uppdragsgivare och resp. Ovningsforetag. For
realismens skull kan korrespondensen ga via BTC.

Tainte in de "uppdragsinkdpta” produkterna i er egen lagerbokfdring, utan
bokfor bade uppdragsinképet och uppdragsfoérsaljningen pa egna konton.

Fakturering av uppdragsinkop sker till den kund som har gett Ovningsféretaget
uppdraget att gora inkdp (undvik dock riktiga kundnamn!), eller direkt till Lans

Ver 2.3 © BTC i Karlstad AB 2



\ning C
«“3\ G/)&. ®

Q

¢

<
Q. — TN 7 J &7 J 7F ]
e _—— A mE ==
3

Factoring enligt alternativ 2 ovan. Om man anvander uppdragsgivarens namn i
fakturaadressen, skall fakturan ha féljande text asatt via fakturatext eller klisteretikett:

BUSi”es&

"Denna faktura ar 6verlaten till Lansfactoring och betalning med
befriande verkan kan endast ske till bg 213-8121 eller pg 448726-0".

For att minska pa pappersflodet pa BTC, skicka en samlingsfaktura en gang per
vecka till BTC. Om samlingsfakturan innehaller fler an en sida, behover ni inte skicka
alla sidor, utan bara den sida dar totalbeloppet och alla era foretagsuppgifter star
samlade. Underlag som orderbekraftelse, foljesedel eller fakturakopia skickas inte
alls till BTC, enbart samlingsfakturan. Tank pa att satta ett nummer pa denna, vilket

BTC hanvisar till vid betalning.

Mall fér samlingsfaktura finns under ikonen Bibliotek, om ni inte kan ta fram en
sadan fran ert eget ekonomisystem.

Det &r alltsa inte tankt att man via Lansfactoring ska skapa fiktiv forséljning av de
egna varor som Ovningsforetaget séljer, som skulle géra att man tar bort
incitamenten for att jobba pa att sélja sina varor till andra Ovningsforetag.

Syftet med detta &r att hela tiden stimulera till handel mellan Ovningsféretagen. Det
ar vid interaktionen mellan Ovningsforetagen som den béasta inlarningen sker. All
forsaljning av Ovningsforetagens egna produkter skall saledes endast ske till andra
Ovningsforetag och vidareforsaljning av andras produkter ska inte férekomma inom
landet. De "séljs” till en fiktiv uppdragsgivare.
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